
TEMAC 中国代表处/KWO 中国销售中心 

授权代理商资格申请流程 

 
请详细阅读以下内容并与本公司相关市场人员沟通，以确保对产品的运作体系和渠道策

略有深入的理解和认同。 

第一条：授权代理商的资格 

1、在中国境内登记注册、商业信誉良好并可以独立承担法律责任的公司。 

2、具有船舶、化工、电力、能源、石化、钢铁等相关行业产品销售经验，有建立和

管理销售渠道的经验。 

3、对 TEMAC 及 KWO 产品充分认可，对捷丰的市场管理制度充分认同，有较强的合

作意愿，并对产品及市场充满信心。 

4、具有制定市场拓展计划并实施计划的能力，能较好预测市场变化。 

5、有专业的市场销售人员。 

第二条：授权代理商的申请与审批 

1、申请需提交的资料 

（1）授权代理商申请表 

固定格式，见附表：《授权代理商申请表》 

（2）代理工作开展计划书 

内容包括：公司介绍、经营历史和业绩，在密封材料销售方面的优势，在密封产品销

售上预计投入的资金、人员，一年内的市场开发规划，本年度销售回款目标等。 

（3）资质材料 

营业执照、税务登记证、组织机构代码证、法人代表身份证四项材料复印件并加盖公

章。 

2、审批程序 

（1）意向代理商将上述材料准备齐全后，交捷丰市场部经理。 
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（2）捷丰市场部经理接到申请后，结合当地或行业代理商布局等实际情况，判定是否

可以增添新代理商。通过后，将所有材料及建议提交主管领导。 

（3）主管领导根据情况进行审核（如有必要，在 5 个工作日内实地考察），审核通过

后双方签署合作协议。 

（4）在签署合作协议后的一周内，代理商需向捷丰支付证书、样册工本费 壹仟元

（包括授权代理商证书、产品样册 100册、产品样品），捷丰在收到款项的 2周内将相关

材料及样品快递给合作代理商。 

 

 

上海捷丰流体技术有限公司 

 

2016 年 4 月 


